
Uprzejmie informujemy, że  skontaktujemy się  tylko z wybranymi osobami. 

Prosimy o dopisanie w CV następującej  klauzuli: „Wyrażam  zgodę  na przetwarzanie moich danych osobowych zawartych w ofercie pracy dla potrzeb 

procesu rekrutacji zgodnie z ustawą  z dnia 27.08.1997r. Dz. U. z 2002 r., Nr 101, poz. 923 ze zm.„ 
 

 

 

 

  O Globus Lighting 

Jesteśmy innowacyjną �rmą powstałą dzięki doświadczeniom produkcyjnych �rmy Globus,  która od blisko 100 
lat produkuje narzędzia dla przemysłu. Nasze oprawy LED produkowane  są w Polce, dzięki czemu możemy się 
szczycić wysoką jakośc ią produktów oraz dużą szybkością reakcji na potrzeby naszych Klientów.Koncentrujemy 
się na tym aby wykorzystywać innowacje technologiczne dla korzyści  naszych klientów. W związku z dalszym 
rozwojem poszukujemy kandydatów na stanowisko:  

Nazwa stanowiska: Regionalny Kierownik Sprzedaży  

Miejsce pracy: wielkopolskie, zachodnio-pomorskie,  kujawsko-pomorskie, 
 warmińsko-mazurskie,  pomorskie

  

  
                                   

   
  
  
  

 
Wymagamy: 

� Doświadczenia w pracy w kanale B2B,  mile widziane branże przemysłowe 
                                  (elektryczne,  automatyka i podobne) 

� Wykształcenie wyższe techniczne 
� Znajomość obsługi komputera (pakiet MS Office – MS Excel) 
� Zdolności interpersonalne i negocjacyjne 
� Silna motywacja do osiągania stawianych celów 
� Mile widziana znajomość j. angielskiego lub innego języka obcego 
� Prawo jazdy kat. B 
 

Oferujemy: 

� Pracę w szybko rozwijającej się spółce, posiadającej własne jednostki produkcyjne na terenie Polski 
� Atrakcyjny system wynagrodzeń, powiązany z realizowanymi zadaniami 
� Narzędzia pracy (samochód służbowy, laptop, telefon) 
� System szkoleń produktowych, sprzedażowych i interpersonalnych, 
� Wsparcie Centrali spółki w zakresie realizowanych zadań 
� Możliwość awansu zawodowego 

 
Zainteresowanych prosimy o przesyłanie  życiorysu  oraz listu motywacyjnego  

na adres praca@globuslighting.pl w temacie wiadomości  podając  nazwę  stanowiska. 
 
 
 
 
 
 

biurami projektowymi,

P szkoleniowych dla ww. Klientów firmy

Aktywne rozwijanie rynku sprzedaży przy współpracy z dystrybutorami, 
klientami ostatecznymi, oraz wykonawcami
rowadzenie spotkań

Dbanie o wizerunek firmy i produktów
Realizacja celów sprzedaży
Koordynowanie i nadzór nad działaniami promocyjnymi
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